Koba Consulting Group

,Umowy o zamowienia publiczne”

Harmonogram i program szkolenia

08:30-10:00 Zasady konstruowania uméw

Zasada réwnosci stron i naduzywanie pozycji dominujacej

Identyfikacja i alokacja ryzyka w umowie najkorzystniejszej

1
a
b. Zasada ekwiwalentnosci $wiadczen w umowach wzajemnych
C
2. Typy umdw i umowy mieszane

3

Przedmiot umowy a tres¢ SIWZ i oferty

10:00-10:15 - Przerwa kawowa

10:15-11:45 4. Czas trwania umowy

a. Data czy okres realizacji

b. Zawieszenie i przedtuzenie

5. Wynagrodzenie

a. Ryczattowe czy kosztorysowe

b. Rdzne podstawy okreslenia wynagrodzenia: ceny jednostkowe, marze, rabaty itp.

c. Zmiany wynagrodzenia: waloryzacja, ryzyko kursowe

d. Maksymalne wynagrodzenie wykonawcy, rezerwa

6. Odbidr, ptatnosé i pokwitowanie

11:45-12:15 Przerwa obiadowa

12:15-13:45 7. Rekojmiaigwarancja

Zabezpieczenie nalezytego wykonania umowy
Solidarna odpowiedzialno$¢ konsorcjum
10. Kary umowne: podstawy, wysokos¢, dochodzenie
11. Zmiany umowy: przestanki z art. 144 Pzp
12. Rozwigzanie umowy: odstgpienie (ustawowe, umowne), wypowiedzenie
13. Stwierdzenie niewaznosci umowy

14. Jawnos$é umow o zamdwienie publiczne
13:45-14:00 Przerwa kawowa

14:00-15:30 15. Odpowiedzialnos¢ za naruszenie dyscypliny finanséw publicznych przy zawieraniu uméw

16. Aspekty spoteczne w zamowieniach publicznych
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